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FINANZWELT UNTERNEHMEN PERSONEN

B WSH: Full-Service fiir Top-Manager

Ende 1999 gegriindet, und bereits nach fiinf Jahren fest etabliert: die WSH — Deutsche Vermdgenstreuhand in Diisseldorf, ein
Familiy Office (nicht nur) fiir den Top-Manager mit dem Anspruch: ,Es gibt kaum etwas, was wir fiir ihn nicht tun kdnnen.
Aber wenn wir es tun, dann gerade fiir diese Klientel hochst professionell.”

So Christoph Weber, geschiftsfiihrender Gesellschafter im Gesprach mit ,Czerwensky intern”, der
zuvor das FO von HSBC Trinkaus & Burkhardt aufbaute. Gemeinsam mit den ehemaligen mittelstandi-
schen Unternehmern Peter Wirichs (gfG der Wirichs Lebensmittel- und Baumarkte) und Otto Happich
(einer der ehemaligen Marktfiihrer im Automotive-Bereich) verwirklichten diese Drei die Idee von einem
Finanz-Back-Office fiir ihr eigenes Vermogen. Aus dem urspriinglich nur fiir die Familien gedachten Ver-
mogenscontrolling entwickelte sich jedoch schnell eine spezifische Dienstleistung, die inzwischen mehr
als 100 Mandanten, vorwiegend aus dem Mittelstand und aus Vorstinden von GrofSunternehmen, zur
Verfiigung steht. Weber: ,,Das geht weit {iber Vermogensstruktur-Beratung, Performance- und Portfolio-
Controlling und das klassische FO hinaus. Wir betreuen zwar auch Mandate im hohen zwei- und drei-
stelligen Bereich, stehen aber ebenso dem jungen Mittelstandler zur Verfiigung, der neben seiner Firma
ein eigenes Privatvermogen aufbaut und hier einen objektiven Sparringspartner sucht. Fiir die grofSen
bankgebundenen FO sind diese Kunden unter Ertragsgesichtspunkten eher uninteressant.”

Da heute Chefsessel haufiger gewechselt werden und Vorstandsvertrédge kiirzere Laufzeiten aufwei-
sen, ist es gerade diese Zielgruppe der Gut- und Sehr-gut-Verdiener, die diese Dienstleistung nachfragt.
Wobei, nach erfolgter Analyse und Planung, es dem Kunden freisteht, seine Hausaufgaben weiter alleine
zu machen oder aber sich bei der Umsetzung und laufenden Erfolgskontrolle eines eigenen FO zu bedie-
nen. ,Und das kostet dann wie viel?”, wollten wir wissen. Christoph Weber: , Wir verzichten bewusst auf
Vermittlungsprovisionen. Der Verkauf von Anlageprodukten gehort nach unserer Auffassung ohnehin
nicht zu den Aufgaben eines seriosen FO. Die WSH finanziert sich allein iiber ein Betreuungshonorar,
das aufwandsabhingig berechnet wird. Damit entscheidet der Mandant selbst, wie intensiv er uns in
Anspruch nehmen will. Und bestimmt damit auch selbst den Kostenumfang fiir sein FO. Dass wir aber
stets angehalten sind, im Interesse des Kunden effizient zu arbeiten, versteht sich dabei von selbst.” Nach
unserer Ubersicht sind die Diisseldorfer damit in ihrer Grofe und Struktur das einzige FO in Deutsch-
land ohne eigene Vermdgensverwaltung, das eine ,unbegrenzte Rundumbetreuung” bietet.
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